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Pedro Carvalho | Encontrar parceiros é uma prioridade.

Sao0 pequenas
empresas
portuguesas

e, no entanto,
elas movem-se

A sua dimensio ¢ pequena mas apostam

em projectos de mobilidade para conquistar
o apetecivel mundo mével que ainda resiste
a crise. Os alvos destas empresas

sao gigantes como a Nokia, Vodafone

ou T-Mobile. E, claro, os quatro mil milhdes
de utilizadores de telemoveis, a nivel global.
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Paulo Dimas | A pequena dimensdo permite actuar com maior agilidade.

FATIMA CACADOR
Casa dos Bits

A Mobi2Do foi criada em Janeiro
mas tem jd a partir de hoje varias
reunides agendadas na principal fei-
radecomunicagdes anivelmundial,
a GSMA Mobile World Congress,
quedecorre até quinta-feiraem Bar-
celona. A experiéncia que a equipa
que langou a empresa tinha neste
mercado é um factor fundamental
para esta entrada rapida nos nego-
ciosdoapetecivel mundo das comu-
nicagdes maveis, mas o empurrio é
também garantido pelo Brokerage
2009, um evento que decorre no
ambito do Congresso e onde a par-
ticipaciio portuguesa é coordenada
pelaAgénciade Inovagao.
Areduzida dimensio - apenas
cinco colaboradores paraarecém-
-criada empresa - nao assusta os
empreendedores num mundo
onde tudo ¢ feito de nimeros gi-
gantescos. Ao todo existem actual-
mente mais de quatro mil milhGes
de assinaturas de servicos maveis
emtodo o mundo e as gigantes das
telecomunicagbes e das tecnologias
deinformago tém os seus focos vi-

rados paraumaareaonde o cresci-
mento esperado € exponencial e
emqueacrise afectade formaligei-
raooptimismo dos niimeros de no-
vos utilizadores e de receitas.

A Mobi2do desenvolve aplica-
¢Oes e produtos para as prineipais
plataformas moveis, entre asquais
opopulariPhone e Android, e foca-
-se em aplicagdes sociais de parti-
lha de fotos e videos de forma ino-
vadorae global e plataformas de pu-
blicidade contextual e georreferen-
ciada, como explica Miguel Santos,
fundador daempresa. Siosolugdes
globais, nao limitadas a fronteiras
geograficas, e a expectativa é que,
com “anossa proximidade com al-
guns operadores e fabricantes de
telemoveis internacionais, possa-
mos expandir e divulgar os nossos
produtos”, sublinha.

Trabalhar em nichos

Igualmente pequena mas com
mais tempo de vida no mercado, a
i2Mobile leva para Barcelona a
mesma expectativa. F a primeira
vez que a empresa participa num
evento internacional onde vé van-
tagens a nivel de “networking” e
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avalia¢fo de tendéncias de merca-
do. “O nosso mercado é global e te-
mosexpectativasde internaciona-
lizar. Actuando em nichos, como
nds actuamos, a internacionaliza-
¢do é quase obrigatoria”, justifica
Pedro Carvalho, que destacaa im-
portinciadas parcerias parao des-
envolvimento do negécio, “Temos
de teruma atitude aberta, saber co-
laborar e ter consciéncia do nosso
lugar na cadeia de valor. Se ndo é
‘core business’, encontra-se um
parceiro. Ganhamos todos™.
Quanto aconcorrénciaemmer-
cados globais face a gigantes como
aGoogle, a Microsoft e aNokia, Pe-
dro Carvalho ndo tem ilusdes. “As
boasideias e qualidade nio surgem
com tamanho. Exemplo disso sdo
programas como o Forum Nokia,
Orange Partner ou o Microsoft
Partner Program, que dio, de for-
ma gratuita ou com valor simboli-
co, muitas das ferramentas neces-
sarias para podermos desenvolver
0s nossos produtos. Estas empresas
véem-nos como minusculos, que
somos, mas essenciais”, Talvez por
isso, as distincias geograficas tam-
bém nio fagam sentido e possam
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Fundador Director-geral Administrador executivo

até ser usadas como factor de con-
trariar tendéncias, “Posso afirmar
quequalqueroperadoramaével por-
tuguesa estd mais distante de nés
que umaNokiaouumaMicrosoft”,
garante Pedro Carvalho.
AWizijatem, também, rodagem
e um produto para mostrar, com a
partilha em tempo real dalocaliza-
caodeum utilizador maovel, umaso-
lugdio concebidadesde oinicio para
ser distribuida 4 escala internacio-
nal. As participagdes anterioresem
eventos internacionais tém sido
consideradas positivas por Paulo
Dimas, lider executivodaempresa,
pelo estabelecimento de parcerias.
“Hé cada vez mais empresas a sur-
gir nesta drea, mas sem duvida que
08 nossos maiores concorrentes se
situam nos Estados Unidos. Sdo
empresas comum nivel definancia-
mentode longe superioresem qual-
quer comparagio com o que algu-
ma vez conseguiriamos obter em
Portugal”, refere Paulo Dimas. Essa
capacidade financeirareflecte-se na
dimensdo da equipa e no investi-
mento que pode ser feito a nivel de
comunicagio, mas o gestorda Wizi
Continua na pdg. 22
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Hi cada vez mais
empresas a surgir
nestaarea,mas
0S NOSSOS maiores
concorrentes
situam-se nos

Estados Unidos

PAULO DIMAS
Director-geral da Wizi

Actuando em
nichos como

nos actuamos, a
internacionalizacio
¢ quase obrigatoria

PEDRO CARVALHO
Administrador da i2Mobile

www.i2mobile.pt

www.wizi.com

Actualmente
centrada em dois
produtos de

“software” de mobilidade
empresarial para a rea de
construcdo e aluguer de
equipamentos, o
i2Construction e o i2Rent, a
i2Mobile tira partido das
vantagens da sua reduzida
dimensdo no mercado
nacional com expectativas
de internacionalizacdo. A
empresa foi criada em 2005
e espera multiplicar por
quatro a sua facturagio em
2009, o que, em tempo de
crise, ndo deixa de ser uma
expectativa ousada. A
i2Mobile é uma estreante
nos eventos internacionais
onde admite conseguir
potenciar uma rede de
parceiros.

CURRICULO

Data de criagdo
Janeiro de 2005

Nam. de colaboradores - 2

Facturacdo em 2008
33 mil euros

Previsdo da facturagio
em 2009 125 mil euros

Produtos e servicos
i2Construction: Relatdrios
por telemdvel para

a construcao civil; izRent:
sales force automation
para empresas de aluguer
de equipamentos

Clientes de referéncia:
QOliveiras Engenharia

e Construgao SA; GAM
e Volvo Rents

Prémios recebidos - NA

Redes que integra - NA

0 objectivo

€ multiplicar
POr quaro
a facﬂ.m;io.

Para além de

Portugal, 0 Brasil e

Espanhasdoa
prioridade de internaciona-

Comecou como um
“spin-off” da PT
Inovagdo em Aveiro

e conquistou o seu lugar no

lizagdo da TimeBI para o mercado de servicos e

Wizi, uma aplicacdo que solugdes de

desde o inicio foi concebida desenvolvimento, teste,
para ser distribuida a escala suporte e manutencdo para
internacional e que serd a o mercado das

principal bandeira da em- telecomunicagdes. Desde
presa em Barcelona. A Wiz 2002, a empresa cresceu a
quer naturalmente figurar no uma média de 55% ao ano
mapa das empresas com até 2006, atingindo uma
solugdes inovadoras e entre facturagdo de 1,5 milhdes de
os trunfos para o evento euros em 2008. Apesar
conta-se também um con- desta dinimica, falta ainda
ceito de SMS com localizacdo dar o salto além-fronteiras
que a empresa tem estado a com a internacionalizagdo
desenvolver e se baseia num dos seus produtos, um
conceito ja aplicado ao desejo que leva para

Instant Messaging: para além Barcelona e é sustentado no
de comunicar o utilizador teStudio, a sua ferramenta
pode dar a conhecer a sua de gestdo e automatizacdo
localizagdo geografica. de testes de “software”.
e ! —
CURRICULO | CURRicuLoO
Data de criagdo Data de criagdo

Qutubre 2006

Nimero de colaboradores
5

Facturacdo em 2008 - ND

Previsdo da facturagdo
em 2009- ND

Produtos e servigos
“Software” para telemdveis

Clientes de referéncia - ND

Prémios recebidos

10 Prémio de
empreendedorismo (Vector
E); Mencdo Honrosa “Switch
on Awards” (IAPMEI); 10
Prémio “Orange AP and
Widget Contest (Orange)

Redes que integra - NA

Janeiro de 1998

Nimero de colaboradores
28

Facturacdo em 2008
Cerca de 1,5 milhdes de euros

Previsdo da facturagdo
em 2009
Crescimento de 5%

Produtos e servigos
DesenvolvimteStudio, Centaur
e Service Manager; Servicos -
Desenvolvimento de software
a medida e Cedéncia de
Competéncias

Clientes de referéncia
PT Inovagao, TMN

Prémios recebidos - NA

Redes que integra
PME Lider, Inova-Ria
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Continuagio da pig 20 P a rce r I aS Mobi2do Wit Software
lembra: “o facto de sermos peque-
10 permite-nos ser m';-;(;gﬁg? ” . MIGUEL SANTOS Luis MOURA E SILVA
Fundador Gestor executivo
Dimensio sustentada I n te rl I I e I a aS http://mobi2dowordpress.com/ http://www.wit-software.com
Com uma estrutura mais consis-
tente e mais anos no mercado, a
Telbit e a Wit Software sio duas . % A histéria é ainda Focada no
das empresasque também partici- Em Barcelona, a representacio portuguesa curta e rpida de desenvolvimento de
pam o bk soooem By s assegurada por 30 empresas, s AT | s
celona, onde admitem que que- ’
riam marcar presenca mesmo sem E um nimero recorde mas conta com a experiéncia moveis, a Wit Software foi
o convite e o apoio da Agéncia de dos fundadores que estiveram criada em 2001 e conseguiu
Inovacgéo, dada a importéncia que enwividQs noutros projectos Ejar 0 sallto paraa
o Congresso tem no mercado da Este ano, 0 niimero de partici- N d de mobilidade antes de | internacionalizagdo, com
mogjdade.s - pacbes portgguéssaﬂgo Brcgct;.— f Q ano Qqallssa 0, avancarem comacriagioda | gesqust';il pa{ja o: me;;:t;?lsé
ténio S4 Pinto, gestor execu- rage 2009 do Mobile "a1m Trpe 3 empresa que quer criar os os Unidos,
tivo da Telbit, vé este evento como World Congress atinge um nii- 0 l, ree ldeOb produtos € ideias para e varios paises da Europa.
uma aposta na divulgacio do pro- mero recorde de 30 empresas d (8] &) C()nt[‘at()s equipamentos méveis. 0 Em Barcelona, vai mostrar a
dutoenaparticipacioemredes de que vaomostrar 58 tecnologias, l rt 1 - desenvolvimento para as nova versdo do Wit
conhecimento, ji que até agora as acumulando mais de centena e Q abel _OS sk vérias plataformas, como o Communications Suite, um
participagbes anteriores nio se meiade reunides de negocio nos pProcessos de iPhone, Android, JavaME, pacote de “software” que
concretizaram em negdcios efecti- quatrodias do evento. A inicia- s = Windows Mobile e Blackberry permite a convergéncia
vosenadesejadainternacionaliza- tivaédo ACC10- Departamen-  1€20C1ACA0, qUE sio um dos trunfos, com os entre o telemdvel, o PC, 0s
¢dodos produtos. A empresa, cria- to do Governo Regional da Ca- ain d a d ecorrem protétipos a focaram-se em “browsers" da Internet, a

Televisdo e as consolas de
jogos, mas também uma

solugbes de aplicagbes sociais
de partilha de fotos e videos,

talunha, em parceriacomarede
Enterprise Europe Network -a

daem1998 como um “spin-off” da
PT Inovagéo continuaainvestirem

ALEXANDRE ULISSES

1&D e mantém um departamento rede europeia de apoio as PME, publicidade contextual e aplicacdo para o iPhone que
de investigacio paraalém de parti- sendo a representacio portu- Agéncia da Inovacao georeferenciada. permite o envio de MMS.
cipar com a Universidade do Mi- guesa coordenada pela Agéncia
nho e a Universidade de Coimbra de Inovagéo.
num projecto de uso de inteligén- Alexandre Ulisses, que orga- -
cia artificial para identificacéo de niza os contactos e a logis;{i-{ga CUrRRicuLo CURRICULO
fraude nas telecomunicagtes. dos convitese das participagoes — = —
Com perto dos 60 colaborado- explica que o apoio da Agéncia
res a Wit Software ja ultrapassou a se estende a vdrias dreas, desde Data de criagdo Outubro 2006 Data de criagdo
barreira para o grupo das médias aorganizagio dosperfisdasem- Niimero de colaboradores 5 2001
empresase ovolumede factura¢do presasaajudanacalendarizacio  ciagdes que ainda decorrem, Facturacdo em 2008 - ND
de trés milhdes de euros em 2008 dereuniBes eaté representagio  adiantaAlexandre Ulisses. Com Previsdo da facturacio Numero de colaboradores
da-lhe também credenciais, assim directacasoosresponsaveisdas  a multiplicagdo do niimero de em 2009- ND Perto de 60
como os clientes de referéncia, companhiasniose possamdes-  participanteseste anoé de espe- Produtos e servigos
onde seincluem a Vodafone Global locar pessoalmente. rargue também estes nimeros “Software” para teleméveis Facturagdo em 2008

Clientes de referéncia - ND Trés milhdes de euros
Prémios recebidos
10 Prémio de Previsao da facturacdo em
empreendedorismo (Vector 2009

E); Mengdo Honrosa “Switch Crescimento de 30%

on Awards” (IAPMEI); 10
Prémio “Orange APl and
Widget Contest (Orange)

Paraesteanoestaoprevistas  venharn aaumentar.
entre 150 e 180 reunides dos 30 Héaindaque referirque trés
participantes mas o resultado  empresas portuguesas tém
serasempredificildemedir.Em  stand proprio na feira, repetin-
2008, a comitiva portuguesa do até presenca na exposi¢ao.
contou com 20 participantese  S&o elas a WeDo Technologies,
foram organizadas 56 reunides, aPT InovacioeaAveidigital, as-
quesematerializaramem2con-  sim como a Ndrive que partilha

e virias filiais, como a Vodafone
Portugal, a Vodafone Espanhae a
Vodafone Africado Sul. Emborare-
conhecendo que as pequenas em-
presas témdificuldades acrescidas
para competir no mercado global
os trunfos da Wit sdo apontados
por Luis Moura e Silva, gestor da

Produtos e servigos
WIT Communicatiens Suite,

empresa, “A nossa persisténcia e
competéncia no processo de des-
envolvimento de negdcio paracon-
seguirvendasem diferentes paises
€ decisiva”, factores que adicionaa
aposta na Inovagao e nos Recursos
Humanos qualificados. Para Bar-
celona leva o WIT Communica-
tions Suite, um pacote de “softwa-
re” que permiteaconvergénciaen-
tre o telemavel, PC, “browsers” da
Internet, Televisio e consolas de
Jjogoseonde garante ter “novidades
interessantes”.

Nao € certo que estas empresas
consigam trazer de Barcelonacon-
tratos fechados de parcerias ou de
negocios firmados, mas nio é des-
prezivel aimportancia da partici-
pagio. Portugal tem, alids, boas ex-
periéncias de pequenas e médias
empresas que se lancaram a con-
quistade créditos junto de gigantes
como aNokiae aVodafone e que fo-
ram bem sucedidas. A Mobicomp,
que foi adquirida no ano passado
pela Microsoft, e a YDreams sido
dois exemplosnesta listade suces-
508, a que outros nomes se podem
Jjuntar.

tratos e 15 processos de nego-

um espago com um parceiro.
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Miguel Santos | A Mobi2do aposta nas aplicagfes sociais.

Redes que integra - NA

Miguel Baltazar

WIT Mobile Backup e uma
Package de Aplicacdes para o
iphone.

Clientes de referéncia
Vodafone Portugal, Vodafone
Global, Vodacom South-
Africa, Vodafone Espanha,
LUXGSM, Real Networks, CGD,
BANIF, SIC.

Prémios recebidos - NA

Redes que integra

A WIT-Software & um membro
PME da COTEC e foi
recentemente reconhecida
como PME Lider pelo IAPMEL




